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DESEMPENO DEL SECTOR EXPORTADOR CHILENO:
EL ROL DE LOS MARGENES INTENSIVO Y EXTENSIVO*

Matias Berthelon |.**

I. INTRODUCCION

Los incrementos de cantidad en las exportaciones y
su diversificacion han sido vinculados con un mejor
desempefio econémico tras los shocks de términos de
intercambio y los consecuentes ajustes. Asimismo, se
las ha relacionado con la diversificacion productiva,
la productividad total de factores a nivel de sectores,
el crecimiento econémico y los niveles de ingreso.
También existe un creciente reconocimiento de la
relevancia de las nuevas actividades de exportacién
en el comercio internacional, en particular para
los paises en desarrollo. A pesar del éxito de Chile
en los mercados externos, no se ha puesto mucha
atencion en describir y comprender el desempefio
de las exportaciones chilenas y algunos aspectos de
su diversificacion.

En general, las exportaciones de un pais pueden
crecer en dos direcciones diferentes. Por un lado, el
pais puede exportar mayor cantidad de los productos
que ya comercializaba desde antes; en la literatura
especializada, esto se denomina margen intensivo.
Por otro lado, puede vender los mismos productos a
nuevos mercados, nuevos productos a mercados ya
existentes, 0 nuevos productos a nuevos mercados.
Estos tres casos constituyen el Illamado margen
extensivo. A fin de estudiar el desempefio y la
diversificacion de las exportaciones chilenas, este
articulo presenta, en primer lugar, una descripcion
detallada de las exportaciones no cobre entre
1990 y 2007, que analiza la diversificacion de las
exportaciones en diferentes dimensiones: mercado,
producto y sector/actividad. Luego, descompone
el crecimiento de las exportaciones entre margen
intensivo y margen extensivo respecto de las
exportaciones totales y de las exportaciones a nivel
de mercado, a fin de cuantificar la importancia de

los nuevos mercados y productos en el desempefio
de las exportaciones.! Los resultados muestran una
significativa diversificacion en todas las dimensiones
de las exportaciones totales y una gran importancia
del margen extensivo durante todo el periodo.
En términos de mercados, ha habido un aumento
sistematico de la cantidad de mercados alcanzados por
las exportaciones no cobre (que pas6 de 111 en 1990,
aun promedio de 148 mercados después de 1998) y,
al mismo tiempo, ha disminuido la concentracion de
mercado a los principales paises compradores. En
términos de la canasta de exportaciones, el namero
de productos creci6 significativamente a principios
de la década del 90 y, un aspecto interesante, se
observo una diversificacion de productos con casi
todos los socios comerciales mas importantes de
Chile. Este proceso de diversificacion se asocio,
en primer lugar, con la ampliacidn de la canasta de

Quisiera agradecer a Miguel Fuentes y Diana Kruger,
participantes del seminario de la Universidad de Chile y de
la Universidad Adolfo Ibdfiez, y a dos drbitros anonimos por
sus valiosos comentarios sobre una version preliminar de este
articulo. He recibido apoyo financiero de la Comision Nacional
de Investigacion Cientifica y Tecnologica, CONICYT, a través
del Proyecto FONDECYT No. 11080088. Parte del trabajo fue
realizado mientras me encontraba en la Pontificia Universidad
Catdlica de Valparaiso. Para una version en inglés de este articulo,
véase el Documento de Trabajo N°615 del Banco Central de Chile,
disponible en hattp.//www.bcentral.cl/estudios/documentos-trabajo/
fichas/615.htm
Universidad Adolfo Ibariez. E-mail: matias.berthelon@uai.cl
Durante este periodo, la participacion promedio anual
correspondiente a las exportaciones cupriferas es del 45%.
Dada la alta concentracion de las exportaciones totales en
productos relacionados con el cobre, su inclusion distorsionaria
sensiblemente todo analisis de la diversificacion de las
exportaciones. Por lo tanto, este trabajo cubre unicamente
las exportaciones no cobre. A partir de datos de COMTRADE,
informados segun el Sistema Armonizado (SA 1988-1992) a
6 digitos, se excluyeron todos los productos cuya definicion
contiene las palabras “cobre” o “molibdeno™. Los dos productos
principales que fueron excluidos, 740311 “Catodos de cobre y
secciones de cdtodos de cobre en bruto” y 260300 “Minerales
de cobre y sus concentrados”, representan cerca del 80% de las
exportaciones cupriferas totales del periodo. En total, se eliminaron
73 productos. La lista completa de los productos excluidos se
encuentra disponible a solicitud de los interesados.
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exportaciones a los paises de América Latina y, mas
tarde, con socios mas grandes, mas desarrollados y
mas lejanos. Como resultado de la ampliacion de
la canasta exportadora, la composicion del sector
también ha variado, destacando principalmente el
surgimiento de la actividad Animales y productos
de origen animal.

En cuanto al aumento de las exportaciones en los
margenes, la descomposicién en margen intensivo
y margen extensivo subraya el papel desempefiado
por el margen extensivo.z Entre 1990y 1999, mas de
la mitad del crecimiento de las exportaciones totales
tuvo lugar en el margen extensivo y, dentro de estas
nuevas exportaciones, la categoria mas importante
fue la comercializacién de nuevas categorias de
producto-mercado, seguida de nuevos productos.
Destaca el hecho de que, el crecimiento de las
exportaciones nuevas siguid siendo fuerte entre 1999
y 2007, aunque perdié importancia relativa en la
segunda mitad del periodo, debido al aumento mas
rapido del margen intensivo.

El resto de este documento esta estructurado de la
siguiente manera: La seccion |l analiza la literatura
sobre margen extensivo y margen intensivo. La
seccion III describe los datos y la seccion IV
entrega un panorama general del desempefio y de
la diversificacion de las exportaciones de Chile,
con especial énfasis en el rol de las dimensiones
mercado y producto. La seccidon V presenta una
descomposicién de los margenes intensivo y
extensivo y analiza su evolucion. En la Seccion VI,
se entregan algunos comentarios finales.

Il. MARGeN ExTENSIVO Y M ARGEN INTENSIVO
DE LAS EXPORTACIONES

La literatura reciente sobre diversificacion de las
exportaciones se ha centrado en el rol que juegan
estos margenes, a fin de dilucidar como ha crecido
el comercio y sus determinantes. Amurgo-Pacheco
y Pierola (2008) consideran que el crecimiento
de las exportaciones en el margen extensivo se
ve influenciado por el tamafio del mercado, su
proximidad y la existencia de acuerdos comerciales
preferenciales. El objetivo de este articulo es
analizar hasta qué punto el crecimiento reciente
de las exportaciones de Chile es el resultado del

desarrollo del comercio de bienes ya existentes o
de la expansion a nuevos bienes de exportacion, es
decir, cémo han evolucionado comparativamente
el margen intensivo y el margen extensivo de las
exportaciones chilenas.

Los modelos de comercio internacional difieren
en el tipo de margen que utilizan para explicar los
cambios de los patrones del comercio (Bernard et
al., 2007). Los modelos neoclésicos a la Hecksher-
Ohlin se basan en el margen intensivo. Los modelos
inspirados en el influyente trabajo de Dornbusch
et al. (1977) y de Krugman (1979), analizan el
comercio de nuevos bienes luego de cambios
en parametros estructurales o de politica (por
ejemplo, costos de transporte, aranceles aduaneros,
e ingresos reales, entre otros), y los modelos mas
recientes basados en la heterogeneidad de empresas
pueden estudiar ambos tipos de comercio.*Desde
el punto de vista de la politica econémica, la
principal diferencia entre el margen intensivo y el
extensivo en el crecimiento de las exportaciones
tiene que ver con la diversificacion de estas. En
particular, cuanto mas crecen las exportaciones
en el margen extensivo, mas amplia es la canasta
de exportaciones. Una canasta exportadora
méas amplia reduce los riesgos de una crisis de
balanza de pagos y de grandes fluctuaciones de la
produccion nacional luego de shocks que pueden
afectar negativamente el desempefio del sector
externo, tales como fluctuaciones de precios en
los mercados internacionales —si los precios de
los productos no estan correlacionados entre si— 0
grandes cambios en la produccién de los socios
comerciales (Agosin, 2007; Lederman y Maloney

2 Para una revision de la literatura sobre los margenes del
comercio internacional, ver, entre otros, Felbermayr y Kohler
(2006), Besedes y Prusa (2007), Helpman et al. (2007), y Easterly
et al. (2009).

’  Este articulo analiza los mdrgenes a nivel de pais. Utilizando
datos de Chile a nivel de establecimiento, Alvarez y Lopez
(2004 y 2005), Pavnick (2002) y Bergoeing et al. (2005), han
demostrado que, en consonancia con la literatura internacional,
los exportadores chilenos son, entre otros, mds grandes y mds
productivos, y que existe una considerable autoseleccion en
las actividades de exportacion, asi como un gran “aprender
exportando™ y un aumento de la productividad debido a la
reasignacion de recursos hacia plantas méas productivas. Para un
analisis de la literatura tedrica sobre heterogeneidad de empresas
y comercio internacional, ver Bernard et al. (2007).



2003).* Ademas, tal como muestran Feenstray Kee
(2004), los aumentos en la variedad exportadora por
sectores potencian la productividad del pais, ya que
la nueva canasta de exportaciones puede mejorar
el uso y la eficiencia de la asignacion de recursos
de la economia. Los aumentos de la productividad
dependen de la elasticidad de sustitucién en la
produccion entre las diferentes variedades. Asi,
cada vez que surge una nueva variedad, la economia
se torna mas eficiente en el uso de sus dotaciones,
y la eficiencia aumenta cuanto mas diferentes sean
las variedades en términos de produccion.

También se ha relacionado la variedad de productos
con el ingreso per capita (Funke y Ruhwedel, 2001),
con el desarrollo econdmico y la diversificacion
productiva (Klinger y Lederman, 2004 y 2006), y con
la productividad total de factores sectorial (Feenstra
etal., 1999), reforzando asi la evidencia de que una
mayor integracion comercial con el exterior es buena
para el crecimiento, ya que permite disponer de una
mayor variedad de productos y tecnologias. Ademas,
y desde la perspectiva de un pais grande, Hummels
y Klenow (2005) indican que el crecimiento de las
exportaciones basado Gnicamente en el margen
intensivo puede tener efectos sobre los términos
de intercambio, que pueden verse reducidos al
ampliarse la base exportadora del pais.

La diversificacion de las exportaciones en Chile
ha sido parcialmente analizada por Agosin y
Bravo-Ortega (2009), y por Alvarez y Lemus
(2001). Los primeros llevaron a cabo un estudio
de caso de tres nuevos sectores exitosos: la
actividad vitivinicola, los ardndanos y la carne
de cerdo. Ademas, utilizando informacidn del
periodo 1962-2000, documentan un importante
grado de diversificacion de las exportaciones de
bienes no minerales y que las nuevas actividades
de exportacion tienen un impacto significativo
en el volumen de las exportaciones no minerales.
Alvarez y Lemus (2001) estudiaron la diversificacion
aplicando el coeficiente de Gini a las exportaciones
chilenas y determinaron cambios estructurales en
el periodo 1960-1999, encontrando que, durante la
primera mitad de la década del 70 y finales de la
década del 80, la concentracion de exportaciones
disminuy6. Durante la década del 90, hubo una
tendencia inversa hacia una mayor concentracion,
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aunque no existe evidencia estadisticamente
significativa para sustentar un cambio estructural de
la tendencia de la diversificacion. No obstante, su
estudio muestra evidencia, aunque no concluyente,
de la desaceleracidon de la diversificacion de las
exportaciones durante los 90, lo que sugiere una
reduccién del margen extensivo.

Dado el creciente reconocimiento de laimportancia de
los efectos de la diversificacion de las exportaciones
sobre la productividad, los ingresos y el desempefio
de las exportaciones, sumado a la falta de un estudio
detallado sobre los mérgenes de las exportaciones
chilenas, este estudio es un aporte a la literatura
especializada, ya que analiza la evolucién de los
margenes intensivo y extensivo entre 1990 y 2007,
utilizando diversos indicadores y medidas de
diversificacion y margenes de exportacion.

111. Los DAartos

Para analizar la evolucion de los margenes extensivo e
intensivo de las exportaciones no cobre fue necesario
contar con datos de exportacion desagregados,
coherentes y comparables en el tiempo. Se utilizaron
datos de COMTRADE del periodo 1990-2007
sobre exportaciones de mercaderias. Como datos
sobre productos o sectores, se utilizaron datos de
exportaciones de Chile segln el Sistema Armonizado
(SA 1988-1992) desagregados a 6 digitos.

El comercio global, asi como las exportaciones
chilenas, comenzaron a disminuir en el afio 2008
como consecuencia del deterioro internacional ge-
nerado por la crisis financiera del 2008. Como ha
demostrado Freund (2009), cerca de un periodo de
crisis, el comercio internacional sufre mayores osci-
laciones que el producto; por lo tanto, he analizado
las exportaciones chilenas tnicamente hasta el 2007.
Ademas, para evitar problemas con la frecuencia
de las relaciones exportadoras, ya que el comercio
de algunos productos puede tener naturalmente una
menor frecuencia (menos que anual), he construido

4 Quiero agradecer a un drbitro andnimo por sefialar que

se puede reducir el riesgo no sélo aumentando la cantidad
de productos, sino que también es importante considerar la
estructura de la matriz de varianzas y covarianzas de los precios
internacionales de tales productos.
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exportaciones promedio bianuales por

Exportaciones Totales
(en miles de millones de doélares)

producto (en délares estadounidenses 70
constantes de 1990) para algunas de las
series analizadas.® 60

IV. PANORAMA GENERAL DE LAS
ExpPoRTACIONES CHILENAS

Las exportaciones totales chilenas
durante el periodo 1990-2007 pueden
descomponerse en tres subperiodos (ver
grafico 1). En 1990, las exportaciones

Total
Total no cobre

nominales alcanzaron los $8500 mi- 0

llones, y crecieron a una tasa anual del 1990

13.3% entre 1990 y 1995, con lo que se
casi duplicaron en estos cinco afios. En
1996, comenzd un periodo de siete afios
de bajas exportaciones, en el cual crecieron apenas
un 1.3% al afio. El ultimo periodo comienza el 2003
y dura hasta fines de la muestra en ¢l 2007, afio en el
cual se da un aumento extraordinario en las expor-
taciones totales con una tasa de crecimiento anual
promedio del 30.4%. En el 2003, las exportaciones
fueron de $20,100 millones y, para el 2007, habian
mas que triplicado su valor, alcanzando los $65,700
millones. La principal explicacidn para este nivel y
este crecimiento sin precedentes de las exportaciones
es un aumento equivalente de las exportaciones de
cobre, el cual, a su vez, se explica principalmente
por un shock al precio del cobre.

Como las exportaciones chilenas estan altamente
concentradas en productos cobre, para analizar la
diversificacion de las exportaciones, me concentraré
en laevolucién de las exportaciones no cobre.® Como
puede observarse en el grafico 1, las exportaciones
de productos no cobre siguieron un patrén similar
al de las exportaciones totales, con un alto creci-
miento en los primeros cinco afios (15% anual), un
bajo crecimiento entre 1996 y el 2003 (3%) y una
aceleracion a partir del 2004 (17% anual).”

Antes de descomponer el desempefio de las
exportaciones chilenas en sus margenes extensivo e
intensivo, analizaré en mayor detalle las diferentes
dimensiones comprendidas en estos margenes:
mercados y productos. Dentro de la dimensidn
producto, también analizaré la evolucion de la
cantidad y del tipo de productos exportados.

1992 1994 1996 1998 2000 2002 2004 2006

Fuente: Calculos del autor a partir de datos de COMTRADE.

1. La Dimension Mercado

El nimero de mercados a los que llegan las
exportaciones chilenas no cobre ha aumentado en
forma sistematica, de 111 en 1990 a un méaximo
de 153 (grafico 2).5 La concentraciéon, medida
por el indice de Herfindahl-Hirschman (IHH) y la
participacion en el comercio de los diez mercados
mas importantes, presenta una tendencia decreciente
(grafico 3). Dentro de los principales mercados,
es interesante notar la importante caida de la
participacion de los tres mercados tradicionalmente

7 Las series en dolares estadounidenses constantes de 1990
se generaron deflactando las cifras nominales del comercio con
el IPC de los EE.UU. Una alternativa podria ser deflactar el
comercio nominal con valores unitarios; no obstante, los datos
de COMTRADE no contemplan valores unitarios para todos los
productos. Por lo tanto, a fin de analizar la diversificacion de
las exportaciones con la mayor cantidad de datos de produccion
posible, se utilizé un deflactor comun para todos los productos.

®  En 1990, la parte correspondiente al cobre de las exportaciones
totales fue del 49%, seguido por una tendencia decreciente hasta el
2003, ario en el que se ubico en un 39%. Desde entonces, ha subido
en forma constante hasta alcanzar el 64% de las exportaciones
totales en el 2007.

7 Aqui clasificamos como exportaciones cupriferas a toda
exportacion de productos de cobre o de molibdeno. EI molibdeno
esta incluido como parte de las exportaciones de cobre porque es
el subproducto mas importante de la produccion de cobre. Dentro
de la clasificacion del SA a 6 digitos, hay 69 productos de cobre y
4 de molibdeno.

8 Durante el mismo periodo, el universo de paises incluidos en
los datos se mantiene constante en 187 paises; por lo tanto, los
movimientos en el niimero de mercados no responden a la aparicion
o0 desaparicion de paises.
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En primer lugar, y en linea con los mode-

los gravitacionales estdndar de comercio,
los mayores volumenes de exportaciones
no cobre se dirigen a las economias mas
grandes: el grupo UE15, Estados Unidos
y Japdn. Lo mismo ocurre en América
Latina, donde los mayores mercados en
términos de ingresos (México, Brasil y
Argentina) son también los principales
destinos de las exportaciones. La im-
portancia del nivel de ingresos como
determinante principal de las exporta-

1992 1994 1996 1998 2000 2002

Fuente: Calculos del autor a partir de datos de COMTRADE.

Concentracion de Mercadoa y Participacion en Diez
Mayores Mercados de Exportacion No Cobre, 1990-2007

0.1

0.10

0.09

0.08

2004

2006

ciones se ve reforzada por el sostenido
aumento de las mismas, particularmente
después del afio 2000, periodo en el cual
el crecimiento se acelerd en lamayoria de
las regiones del mundo, y también por el
hecho de que dos de las mayores caidas
de exportaciones a nivel bilateral —con
Argentina y con Bolivia— ocurrieron
durante afios de graves crisis econdmicas

{HH (eje izquierdo)
Diez mayores mercados (eje derecho)

Fuente: Cdlculos del autor a partir de datos de COMTRADE.
a. Indice Herfindahl-Hirschmann.

principales: el grupo UE15, del 30% al 21%;
Estados Unidos, del 24 al 21%; y Japon, del 16%
al 8%.° Ademas, existe una relevancia creciente de
los mercados en desarrollo para estos productos,
en particular de América Latina, que aumentd su
participacién en las exportaciones no cobre de un
19% en 1990 a un 31% en el 2007.

El grafico 4 describe la evolucion en el tiempo de las
exportaciones no cobre por pais en los principales
mercados de exportacién.l® Se aprecian varias
caracteristicas interesantes en este grafico.

% en dichos paises. En segundo lugar, la
participacion de paises latinoamericanos

& entre los principales socios comerciales
es alta e incluye cuatro paises pequefios

- 70 de Centroamérica.'* En tercer lugar, entre
los paises con mayor crecimiento, tanto

- 65 en términos de volumen como de velo-
cidad, estan dos de los paises vecinos de

L 60 Chile: Argentinay Perd. Los ultimos dos
hechos subrayan la importancia de los

- costos de comercio y transaccion como

determinantes de los volimenes de co-
mercio, en concordancia con la literatura.
En particular, sugieren que la distancia
—que tradicionalmente se ha utilizado
como proxy de los costos de transpor-
te— puede ser un determinante significativo de la
diversificacion de las exportaciones. Una explicacion
alternativa es que otros costos de transaccion pueden

®  El grupo UE1S5 hace referencia a los 15 paises iniciales de la
Unidn Europea.

10 Los principales mercados de exportacion son aquellos en que
las exportaciones superaron los US$95 millones en por lo menos
un afio durante el periodo.

Y Ademads, otra caracteristica de las exportaciones a paises
latinoamericanos es que, en todos los paises, excepto Brasil y, en
menor grado, México, la mayor parte de las exportaciones son
productos no cobre.



ECONOMIA CHILENA

S00C 000 G661

0661

.
A

ro

- 00¢
- 00¥
009
- 008

B|aNZausA

R

0

- 00S

- 0001

niag

<

ro

- 00l
- 00¢
- 00€

ejewsiens

\
)

ro

00l
- 00¢
- 00€
- 00¥

Jopend3

3
.

- 00C
- 00%
009
- 008

liseig

S00C 000C <661

0661

000l
000
- 000'€
000"

Slan

:
B

ro

- 0S
- 00l
- 05l
- 00C

euweueq

2
\

-0

00l
- 00¢
- 00€

esny uoelapa4

- 0S

- 00l

ed1Y 150D

-0
00l
- 00¢

- 00€

eIN|Og

S00C 000C  S66l

'L00C A 0661 ®41Us OUe Un sousw |e sau
“IJAVYLINOD =p soiep op ‘__th e Joine [ap sojndje) :alusn4g

0661

2

- 0¢
U4
09
- 08
- 00l

elpue|fe]

ro
- 00S
000l

005

0N

I 0001
000
- 000°€
- 000y
000

Sopiun sopeisy

\

- 00§

eIqWo|0)

:

ro
- 0S
ool

05l

eljensny

(soaejop Bp sauojjiw 3p sa|jiw u3)

G00C  000C S66L 066l

0

- 0S
- 00l
- 05l
- 00C

ezing

o

- 00§

000
- 005l
- 000'C

uoder

o

o

- 0S
- 00l
- 0§l

Sopiun sagely sojeliwy

=

-0

- 005
000
005l

Bulyd

N

-0

- 00C
- 00%
- 009
- 008

eunuabiy

£00Z-0661 ‘210 ON sauoieliodx] :sounsaq sajednulid

S00C 000 66l

W G6$SMN 9P Sew UOJEHIOAXD SOPRUOIIDIS Sasied '@

0661

3

ro

- 00C
- 007
- 009
- 008

2310 9p "day

k

-0

- 00l
- 00¢
- 00€

eISauOpu|

.

- 0S

00l

Iopenjes |3

:

-0

- 00¢
- 00
- 009

epeued

k

|- o7
I 09
- 08
00l

elipnes elgely



ser presumiblemente mas bajos para los paises latinoa-
mericanos, como el conocimiento de las preferencias
de los consumidores, la adaptacion del producto y la
recoleccion de informacidn, entre otros.

2. La Dimension Producto

Numero de productos: Aqui se analiza la evolucion
del nimero de productos exportados utilizando datos
sobre las exportaciones chilenas clasificadas a nivel
de 6 digitos (SA 1988-1992). El grafico 5 indica el
nGmero de productos para una seleccion de paises.*?
En total, Chile ha exportado 4,725 categorias de
productos durante este periodo. En 1990, el nimero
de categorias de productos era de 1,566 y aumento
a un ritmo constante hasta alcanzar las 3,341 en
1996. Desde entonces ha fluctuado alrededor de
un promedio de 3,366. Esta tendencia general de
cada vez mas productos se observa en casi todos
los paises seleccionados. Una diferencia llamativa
en relacion con las tendencias de la dimension
mercado, es que los paises principales en nimero
de productos no son los mercados mas grandes. De
hecho, dentro de este grupo, la mayoria son paises
latinoamericanos en desarrollo. Por ejemplo, el
principal mercado en 1990 fue Bolivia con 958
categorias de productos, seguido por Estados Unidos
(771), Argentina (504), Per( (465), Paraguay (417),
Uruguay (373), el Reino Unido (306) y Alemania
(290). Para el 2007, los paises con la mas amplia
variedad de productos chilenos eran sus tres paises
limitrofes: Peru (2,009), Argentina (1,692) y Bolivia
(1.661). Luego los seguian Estados Unidos (1,273),
Uruguay (1,066), Ecuador (1,053), Brasil (960),
Meéxico (940), Colombia (939), Venezuela (763) y
Paraguay (706).

Ademas, la evolucion de las categorias exportadas
a los paises con la mayor variedad de productos,
como Argentina, Bolivia y Perd, sigue de cerca la
tendencia general: un rapido aumento del nimero
de productos a principios de los 90, para luego
estabilizarse.™®

En contraste, casi todos los demas socios siguen una
trayectoria mas parsimoniosa que, si acaso, tiende
a acelerar su ritmo en la segunda mitad del periodo.
Esto sugiere que el patron de diversificacion de
las exportaciones puede comenzar con productos
exportados primero a los paises vecinos, para
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luego expandirse a mercados méas distantes y
desarrollados. A su vez, esto podria sugerir que si
las actividades de exportacion tienen un costo fijo
gue varia segun distancia o requisitos de informacion
—presumiblemente mas bajo debido a los costos
de transaccion de estos paises—, entonces las
exportaciones irian primero a estos mercados.

Tipos de productos: EI gréafico 6 describe la
evolucion de la participacién de las exportaciones
por sectores.'* Se aprecia que el cambio més
significativo de las exportaciones no cobre es la
creciente importancia de la actividad Animales y
productos de origen animal de 9.2% a 15.9%, junto
con una disminucién de Alimentos preparados, de
17.4% a 13.1% y de Productos vegetales, de 20.8%
a 14.0%. El sector Metales y minerales mostrd
trayectorias diferentes. El primero mostro una
participacion decreciente, y el segundo, un leve
aumento sobre los niveles iniciales. También se
observa un crecimiento significativo de dos nuevas
actividades, Maquinaria y equipos eléctricos, y
Plasticos y cauchos. Finalmente, la participacion
de exportaciones de otras actividades casi se
duplicd, lo que indica una mayor diversificacion
de la canasta exportadora. El panorama general
que surge de la evolucion de las exportaciones
chilenas es positivo. Incluso dentro de un contexto
de exportaciones cupriferas en rapido crecimiento,
las exportaciones no cobre experimentaron un
crecimiento promedio de 10.4% anual. En términos
de diversificacion de mercado, las exportaciones
del pais estan llegando a mas de 40 mercados
adicionales al final del periodo en comparacion con
1990. La canasta de exportaciones experimentd un
crecimiento significativo en el nimero de productos
a principios de los 90, y esta diversificacion ha
ocurrido con la mayoria de los socios comerciales
relevantes de Chile. Debe destacarse el hecho de
que esta diversificacion se asoci6é primero con una
ampliacion de la canasta de exportaciones a los
paises de América Latina y mas tarde con socios

2 Aquellos con mads de 1850 categorias de productos

comercializados durante todo el periodo.

3 El gran aumento de los productos exportados a estos tres
paises no se debe a un aumento en los productos exportados
exclusivamente a estos destinos.

" Las actividades se definen como categorias del SA a 2 digitos.
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sistematicas, es decir, los productos
y mercados pueden ser persistentes,

nuevos o en desaparicion. Incorporando

la dimensién producto y mercado, las

exportaciones totales Eueden definirse

como X, :Z:‘:lzk‘zlxm , donde

X, son las exportaciones del producto

- o "o} ~ [ea) - [a2) ["a)
[ea) (o] [*a) (2] D o o o
(o)} ()] o ()] (o)) o o o
o T v R i P\ R N
o o < O [e0) o o~ <
[ea) ()] (=2} (2] D o o o
(o)} (o)) (e} D ()] o o o
— — — — — ~ ~ ~
I Otros 1 Animales y productos animales

[ Plasticos y cauchos

1 Maquinaria y equipos eléctricos
1 Productos minerales

1 Productos quimicos e industrias afiadas

[ Metales
"1 Comidas preparadas

I Productos vegetales

Fuente: Calculos del autor a partir de datos de COMTRADE.

mas grandes, mas desarrollados y mas lejanos.
El patron de diversificacion de las exportaciones
refleja una ventaja comparativa respecto de los
paises de Latinoamérica en manufacturas, hortalizas,
alimentos procesados y productos de madera. Estos
productos comprenden la mayor parte del aumento
del ndmero de productos a los paises de la region.
Ademas, es probable que la ventaja comparativa
surja de una combinacién de diferencias de dotacion,
particularmente en actividades como madera y
hortalizas, y ventajas tecnoldgicas en actividades
industriales y alimentos procesados.

V. DescomposicioN DEL M ARGEN INTENSIVO Y
DEL MARGEN EXTENSIVO

Esta seccion analiza la evolucion de los margenes
intensivo y extensivo siguiendo las descomposiciones
de Amiti y Freund (2007) y de Brenton y Newfarmer
(2007). Explicitamente, se toma en cuenta el
aporte diferente de las dimensiones producto
y mercado del margen extensivo para ver qué
fraccion corresponde a cada margen. A nivel
agregado de pais, las dimensiones producto y
mercado pueden descomponerse en funcién
del modo en que se realizan las exportaciones

k al mercado i en el periodo t; I, es el

1 Madera y productos de la madera

conjunto de mercados de exportacion
en el periodo t, y K, es el conjunto de
productos exportados en el periodo t.

Cada uno de estos dos conjuntos (I, y
K, puede descomponerse en términos
de persistencia. El conjunto de paises
sociosentyt — 1 puede definirse (con
respecto a las exportaciones del periodo
t) como: | =17+ 1INyl , =17+ 1°.
Aqui 1” es el conjunto de socios persis-
tentes (aquellos que recibieron exporta-
cionesentyent-1); I es el conjunto
de nuevos socios (con exportaciones en
tperono ent-1),y I° es el conjunto de
socios en desaparicion (sin exportaciones en t pero si
en t—1). Siguiendo la misma definicion, el conjunto
de productos en los periodos t y t—1 puede definirse
como K = KP + K"y K | =K?P + KP, donde K
es el conjunto de productos persistentes, K" es el
conjunto de nuevos productos, y KP es el conjunto
de productos en desaparicion. Utilizando esta clasi-
ficacion, laI Varia}?ién total deI las e>l<<portaciones es:
AX, = Zi‘:lzk‘:l Xeik = D ia D s XivioYPUede
formularse como:

2006-2007

17 KP 17, KE,
Axt = szt,i‘k _szt—l,i,k (1)
i=1 k=1 i=1 k=1
@) (5
17Ky 1NKk? (R
P BRTED D PLITED D) DI
i=1 k=1 i=1 k=1 i=1 k=1
(2) (3) (4)
I(pl KlDl IlDl Klpl I(Dl KlDl
- szx,i,k 7ZZX1—IJ,k 7ZZX1J,k
i=1 k=1 i=1 k=1 i=1 k=1
(6) (7 (8)

Segun la ecuacion (1), la variacién total del
comercio se puede descomponer en: exportaciones
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Ve

Composicion del Crec

(porcentaje de variacion)

Margen Extensivo

Margen Intensivo

Mercados de

Mercados

productos
en vias de

Mercados
en vias de

Productos

en vias de
Persistente desaparicion desaparicion desaparicion

nuevos de
productos

Mercados

Productos

Margen
extensivo

nuevos nuevos

Margen
intensivo

Crecimiento

total
30.7

4

26.0

(3)
0.6
0.1

(7) (8) total ()
-9.8 4.1

-0.2

(6)
-1.3

-1.1

(1)-(5)
37.9

total

Periodo

26.6

57.3

1998-99 vs. 1990-91

31.4

225

-8.7 55.4 8.8

-0.1

65.3

86.7

2006-07 vs. 1998-99

Fuente: Calculos del autor a partir de datos de COMTRADE.

de productos persistentes a mercados persistentes
(1), exportaciones de nuevos productos a
mercados persistentes (2), exportaciones de
productos persistentes a nuevos mercados (3),
y exportaciones de nuevos productos a nuevos
mercados (4), en el periodo t, menos exportaciones
de productos persistentes a mercados persistentes
(5), exportaciones de productos en desaparicion
a mercados persistentes (6), exportaciones de
productos persistentes a mercados en desaparicion
(7), y exportaciones de productos en desaparicion
a mercados en desaparicion (8), en el periodo
t-1. Por lo tanto, la variacion de exportaciones
se descompone en tres partes: en primer lugar, un
margen intensivo compuesto por la variacion de
categorias producto-mercado persistentes [(1)-(5)].
En segundo lugar, un margen extensivo que incluye
las exportaciones de nuevas categorias de productos,
mercados o producto-mercado [(2)+(3)+(4)]. En
tercer lugar, comercio en desaparicién, de categorias
en desaparicion de productos, mercados o producto-
mercado [(6)+(7)+(8)].

Utilizando datos de los periodos 1990-1991, 1998-
1999, y 2006-2007, se descompone la variacion de las
exportaciones totales entre estos tres periodos.®®

Los resultados de la descomposicién de las
exportaciones (en porcentajes) de la ecuacion (1) se
presentan en el cuadro 1y en el grafico 7.1

Estos indican que una fraccion significativa pero
decreciente del crecimiento total de las exportaciones
se debe al crecimiento del margen extensivo. En la
primera mitad (entre 1998-1999 y 1990-1991),
contribuye con el 54% del crecimiento total y con el
36% durante la segunda mitad. Suponiendo que hay
costos de exportacion fijos especificos por mercado-
producto, se puede esperar que el crecimiento de las

5 Para una mayor facilidad de exposicion, y también debido a
que algunos productos, como los bienes de capital, maquinaria o
equipos, entre otros, no pueden comercializarse todos los arios o
a todos los paises todos los arios, y para reducir el impacto de los
shocks idiosincrasicos de producto-mercado, se calcula aqui la
descomposicion del crecimiento de las exportaciones utilizando
estos periodos de dos afios que representan el periodo inicial,
el intermedio y el final. Estos resultados son similares a una
descomposicion realizada con frecuencia anual, que se encuentra
disponible a solicitud de los interesados.

16 Se divide la ecuacion (1) por las exportaciones iniciales,
dejando cada término expresado en variacion porcentual.
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Chile.™ Las exportaciones muestran una
gran heterogeneidad de margenes entre

E (86.7)

(57.3)

paises, que coincide con variaciones
de determinantes del comercio tales
como el nivel inicial de comercio,
los ingresos y los costos de comercio
de los diferentes destinos. También
resalta el significativo rol del margen
extensivo en el crecimiento de las
exportaciones durante el periodo. Por
ejemplo, los tres paises limitrofes han
experimentado movimientos diferentes.
Por un lado, las exportaciones hacia

1998-1999 vs. 1990-1991

0 Persistent

1 Disapearing

1 New Markets or New Products
[ New Product-Markets

Fuente: Calculos del autor a partir de datos de COMTRADE.

exportaciones sea un proceso en el cual los paises
primero incrementan sus exportaciones a sus socios
comerciales ya existentes, para luego proceder a
explorar nuevos mercados o nuevos productos.
Llama la atencion, sin embargo, que los datos de
Chile muestren que la mayor parte del crecimiento
del margen extensivo no proviene de los nuevos
productos ingresados a los mercados ya existentes,
ni de exportaciones de productos persistentes que
se envian a un nuevo mercado, sino mas bien de
una combinacidn de nuevos productos que ingresan
a nuevos mercados. A su vez, el aumento de la
relevancia del margen intensivo en la segunda mitad
del periodo puede explicarse tanto por el auge de los
precios de las exportaciones chilenas de recursos
naturales no cobre que comenzo el 2003, como por la
metodologia utilizada para estimar estos margenes.
Como la definicion de persistencia —para productos
y mercados— es relativa a un periodo anterior, al
exportarse un producto o hacia un mercado, dicho
producto y dicho mercado se cuentan como parte del
margen intensivo en el periodo siguiente.

Se realiz6 una mayor descomposicion del margen
extensivo a nivel pais. El cuadro 2 presenta ambos
margenes para los principales socios comerciales de

2006-2007 vs. 1998-1999

Argentina y Bolivia en la primera
mitad del periodo aumentaron en ambos
margenes, pero durante la segunda
mitad, las exportaciones crecieron
Gnicamente en el margen extensivo.
Las crisis sufridas por estos dos paises
a principios del milenio contribuyeron
a la disminucién de las exportaciones
totales hacia Argentina y a un aumento
marginal hacia Bolivia, pero las exportaciones de
nuevos productos (margen extensivo) siguieron
creciendo. Estos movimientos corresponden a los
modelos tradicionales de comercio, en los cuales
los volimenes (margen intensivo) son determinados,
entre otras variables, por los niveles de ingresos,
y sugieren que el margen extensivo puede ser
menos sensible a las fluctuaciones de ingresos que
el margen intensivo. Por otro lado, Perd y otros
paises latinoamericanos como México, Ecuador,
Venezuela y Brasil siguieron un patrén diferente: las
exportaciones experimentaron un fuerte aumento en
el primer periodo, lideradas principalmente por el
margen extensivo. En la segunda parte del periodo,
al ampliarse la canasta exportadora, el comercio
comenz0 a crecer en el margen intensivo, pero el
crecimiento del margen extensivo no perdio vigor.
Los tres mayores mercados exportadores (Estados
Unidos, el grupo UE15 y Jap6n) siguieron patrones

7" Cuando los mdrgenes de comercio se estiman a nivel bilateral,

la dimension mercado de la ecuacion (1) se elimina, dejando asi
unicamente la dimension producto. La tabla también incluye
el comercio en desaparicion dentro del margen intensivo para
simplificar la exposicion.
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Composicion del Crecimiento de las Exportaciones No Cobre

por Tipo de Comercio en Seleccion de Paises
(porcentaje de variacion)

1998-99 vs. 1990-91

2006-07 vs. 1998-99

Crecimiento Margen Margen Crecimiento Margen Margen
Pais total intensivo total extensivo total total intensivo total extensivo total
Argentina 254.1 156.5 97.6 -16.0 -27.8 11.9
Bolivia 87.0 72.2 14.7 1.7 -21.7 29.4
Brasil 44.9 13.9 31.0 47.3 36.4 10.9
Canada 98.5 54.9 43.6 335.1 98.8 236.3
China 191.5 147.3 44.2 302.0 234.8 67.1
Ecuador 158.3 72.0 86.4 125.6 93.8 31.8
Estados Unidos 63.3 52.7 10.6 81.4 69.6 11.8
India 82.5 -74.5 156.9 245.7 -11.6 257.3
Japon 41.7 334 83 14.6 12.5 2.1
Rep.de Corea 31.2 6.2 25.0 325.1 2471 78.0
México 281.0 62.1 218.9 272.8 171.9 100.9
Pert 108.3 49.2 59.0 142.9 89.9 53.0
UE15 83 4.0 43 69.5 65.7 3.8
Venezuela 221.2 110.4 110.8 147.2 123.8 23.4
Total 57.3 26.6 30.7 86.7 55.4 314

Fuente: Célculos del autor. Margen intensivo incluye comercio en vias de desaparicion.

algo diferentes, pero comparten la caracteristica
comun de que el crecimiento del margen extensivo
es relativamente menor, lo cual es esperable por
los mayores niveles iniciales de exportaciones
y la canasta exportadora relativamente mas
diversificada.

En general, la descomposicion de los margenes
intensivo y extensivo muestra que el margen
extensivo jugd un papel muy importante en la
expansion de las exportaciones no cobre durante
todo el periodo; no solo a nivel agregado, sino
también con los socios comerciales mas relevantes.
Muestra un patrén que concuerda con los modelos
estandares de comercio que explican el crecimiento
del margen intensivo a través de diferencias de
dotacion y nivel de ingreso, ya que las exportaciones
hacia paises desarrollados experimentaron uno de los
mayores margenes intensivos en términos relativos.

Al mismo tiempo, el mayor crecimiento de margen
extensivo con paises en desarrollo sugiere que los
costos de transaccion y de comercio juegan un papel
significativo, y que Chile posiblemente tiene algunas
ventajas tecnoldgicas en relacion con otros paises en
desarrollo, particularmente en la region.

V1. ComEenTARIOS FINALES

Este estudio ha analizado el desempefio de
las exportaciones no cobre chilenas durante el
periodo 1990-2007, con un acento especial en
determinar el rol del margen intensivo y del margen
extensivo en el crecimiento de las exportaciones.
Dentro de un contexto de exportaciones totales
en crecimiento, Chile ha experimentado una
importante diversificacion de sus exportaciones a
diferentes niveles. En primer lugar, la evolucion de
las exportaciones hacia los principales mercados



de exportacion, junto con un creciente niimero de
mercados —de 111 en 1990 a cerca de 150 en la
década del 2000— y una menor concentracion de
mercado, sugieren un aumento de la diversificacion
de las exportaciones a nivel de mercado. En segundo
lugar, en la dimension producto hay un creciente
numero de categorias de productos que se exportan
y, notablemente, el nimero de productos exportados
aumenté con la mayoria de los socios comerciales,
particularmente hacia paises de América Latina.
En términos de los margenes, mas de la mitad del
crecimiento de las exportaciones entre 1990y 1999
tuvo lugar en el margen extensivo y, dentro de este
nuevo comercio, la categoria mas importante fue el
comercio de nuevas categorias producto-mercado,
seguida por nuevos productos. Notablemente, el
crecimiento del nuevo comercio no ha disminuido a
pesar de la aceleracidn del crecimiento del margen
intensivo posterior a 1999.

Estos patrones de diversificacion de exportaciones
sugieren que la diversificacion de las exportaciones
no cobre de Chile concuerda con las teorias de
comercio basadas en la dotacién, en particular
aquellas relacionadas con los margenes intensivos
y el comercio hacia paises desarrollados. Al mismo
tiempo, la evolucién de la diversificacién de
productos y del margen extensivo, particularmente
hacia paises de la region, sugiere que la
diversificacion puede deberse a diferencias en
los costos de transaccion y de comercio, ingresos
relativos y ventajas tecnoldgicas. Aunque este
estudio no entrega un analisis formal de los
determinantes principales de la diversificacion
de las exportaciones de Chile, sefiala la direccidn
que deben tomar las investigaciones futuras para
intentar cuantificar el papel de factores tales
como el nivel de ingresos, los ingresos relativos
y los costos de operaciéon y de comercio, junto
con variables complementarias, como la politica
comercial o el sistema cambiario.
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